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GME German Medical Engineering GmbH: Kompakte Laser fiir Hautbehandlungen

Venture Capital fUr einen
Nischenplayer am Lasermarkt

Die GME German Medical Engineering GmbH — Hersteller von dermatologischen Lasern — erhielt flr die Seed-Phase eine Finanzierung vom High-
Tech Grinderfonds (HTGF) und Bayern Kapital. In der folgenden Series A-Finanzierungsrunde engagierte sich die BayBG Bayerische Beteiligungs-
gesellschaft. Anfang 2018 zog das Unternehmen die vereinbarte Option des Anteilriickkaufs von BayBG und Bayern Kapital.

m Juni 2011 griindete das Team um Dr. Stefan Schulze und

Dr. Dietmar Fischer — beide bereits mit der medizinischen Laser-

technologie vertraut — die GME German Medical Engineering
GmbH in Erlangen. ,,Unser Team war schon vor 2011 lange in die-
ser Branche tatig“, sagt Geschaftsfiihrer Schulze. Er geho6rte vor-
her ebenso wie Mitgriinder Fischer zum Fithrungsstab der Firma
Wavelight Aesthetic (spater Quantel Derma). Den beiden schlos-
sen sich zwei weitere Mitgriinder an. Zunachst wurde das Unter-
nehmen ,aus eigener Tasche” finanziert. Aber schon Ende 2011
stiegen der HTGF und Bayern Kapital mit insgesamt 600.000 EUR
(Eigenkapital plus Wandeldarlehen) bei GME ein. ,,Wir mussten
komplett neu anfangen und eine neue Generation von Lasern
entwickeln.” Fiir diese Entwicklung wurde das Geld bendétigt.

Minderheitsbeteiligung und Riickkaufoption
Die Lasergerdte von GME dienen zur Haar-
entfernung, zur Entfernung von Hautfle-
cken und Falten (Schonheitsbehandlung)
sowie zur Behandlung von Hautkrankheiten
wie Schuppenflechte oder Vitiligo. Das Be-
sondere: Sie sind kompakt sowie relativ
transportabel und {iberzeugen laut Schulze
mit einem giinstigen Preis-Leistungs-Verhalt-
nis. Erste Umsatze wurden gegen Ende 2012
. generiert, und im Jahr 2013 kam dann die
gs;agomner’ BayBG mit einer offenen Minderheits-
beteiligung (gut 12%) dazu. ,Das Team war
fiir uns absolut iiberzeugend und vertrauenswiirdig®, sagt BayBG-

Investmentmanager Otto Hopfner. ,,Auch die Story, kleine und
tragbare, aber doch sehr leistungsfahige Lasergerate an den
Markt zu bringen und sich auf diese Nische zu konzentrieren,
fanden wir gut.“ Da die Finanzierung keine laufende Verzinsung
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oder Ahnliches enthielt, schonte sie die Liquiditiat des Unter-
nehmens. Zudem wurde die Riickkaufoption vereinbart, die
kiirzlich gezogen wurde - finanziert aus dem freien Vermo-
gen des Unternehmens. Die von der BayBG angepeilte Rendite —
annahernd Faktor 2 des Einstiegspreises — wurde erreicht, wie
Hopfner erklart.

Kapital fiir die Marktexpansion

Eine weitere Finanzierungsrunde, an der sich der HTGF, Bayern
Kapital sowie BayBG (und zuséatzlich ein koreanischer Arzt)
beteiligten, folgte im Jahr 2014. Das frische Kapital floss in Ver-
trieb und Marktexpansion. GME verkauft seine drei Spezial-
Lasergeréate (die mit ihren unterschiedlichen
Wellenlangen verschiedene Behandlungen
ermoglichen) an Fachhéndler, die sie dann
wiederum an Hautdrzte ebenso wie an Stu-
dios fiir Dermatologie und Asthetik verkau-
fen — inzwischen in mehr als 40 Landern
weltweit, von Lateinamerika und den USA
bis nach Japan. Deutschland, mit seinen
relativ diinn gesaten Fachhandlern, hat nur
einen Anteil von etwa 10% am Umsatz, der
2017 insgesamt bei rund 3 Mio. EUR lag. Die
Gerate benotigen in den Vertriebslandern
jeweils die offizielle Genehmigung als Medi-
zinprodukte. ,Wir hatten diese schnelle Expansion eigentlich

Dr. Stefan Schulze,
GME German Medical
Engineering

auch erwartet, weil wir ja bereits die Expertise und die Netzwerke
durch unsere fritheren Tatigkeiten mitbrachten“, so Schulze.
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